
大青山20262026年年1010月月99日日
信箱信箱：：daqingshandaqingshan20072007@@163163.com.com 责任编辑责任编辑 张晓晨张晓晨 校对校对 郭聪翀郭聪翀 版式设计版式设计 李海兰李海兰3

􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅 􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅

二十世纪五十年代，全国上下全面推进第一个五年计划，国家倾尽所
有，突破重重困难，巩固脆弱的国民经济，从零起步，艰难搭建起新中国最初
的民族工业体系。

那时的内蒙古大地，更是一片亟待开发的热土。在乌兰察布，农耕和游
牧是这里千百年来主要的生产方式，产业结构极度单一。放眼广袤草原与
山野乡村，交通闭塞，物资匮乏，人才稀缺，现代产业几乎是一片空白。

当时国家百废待兴，财力薄弱，地方建设更是资金短缺，举步维艰。想
要在一片空白的土地上建起现代化工厂，缺少启动资金、缺少生产设备、缺
少核心技术、缺少专业人才、缺少建材物资、缺少建设经验……方方面面全
是难题，层层处处皆是阻碍，时时事事都在经受着考验。

正是在这样一穷二白的局面下，我的父亲白鹤鸣，肩负着党组织的殷切重
托，怀揣着一片赤诚，正式接任乌兰察布盟工业部长一职。自此，他将自己人
生中最朝气蓬勃的时光，毫无保留地奉献给了塞外山城的工业开荒、产业破局
与民生振兴事业，成为乌兰察布现代工业发展的拓荒者与奠基人之一。

一、建立肉联厂，让草原牛羊留住价值

集宁肉联厂，是国家“一五”期间建设的重点项目之一，也是乌兰察布第
一家牛羊肉加工企业。

乌兰察布水草丰美，牛羊存栏量大，是祖国北方天然的畜牧基地。受制
于当时极度欠缺的深加工能力，牧民辛苦放养的牛羊，只能以活体低价外
销。好资源卖不上好价钱，牧民的收入依旧微薄，地方也没有稳定的产业收
入。看着守着聚宝盆却过着苦日子的草原百姓，父亲下定决心，一定要把肉
类联合加工产业留在本地。

当时的建厂条件极其简陋，没有机械，挖土、运输、建房全靠人力。最大
的难处还不在此，当时的草原地区还从来没有过标准化肉联加工流程，卫生
标准、仓储冷冻、屠宰加工、外销手续等等，全都没有先例可循。

为了把项目做稳做实，父亲把办公地点直接搬到了工地。他不坐在会
议室里听汇报，而是每天跟着施工人员丈量土地、监督基建、核对布局。为
了适应草原畜牧特点，他一遍遍修改厂区规划。施工缺材料，他四处协调调
拨。工期跟不上，他带头抢进度。整个建设周期，他驻守一线，跟着工人一
起，克服各种困难。厂房建成后，又全力对接生产线，调试冷冻设备，培训第
一批产业工人。

1956年，集宁肉联厂正式投产，彻底改变了乌兰察布畜牧资源外流的局
面。本地牛羊肉可以就地加工、冷藏、封装，生产的标准化肉制品不仅供应
国内市场，还远销东欧、中东等地区。集宁肉联厂鼎盛时期拥有超过3000名
职工，是乌兰察布重要的龙头企业，真正实现了资源惠民、产业富民。

二、创办绒毛厂，盘活草原特色产业

1957年，父亲又开始马不停蹄地着手筹建集宁绒毛厂。
乌兰察布羊毛羊绒资源极为丰富，绒毛质地细软、品质优良，是优质的

轻工业原料。同样受困于薄弱的加工能力，当地每年大量的优质绒毛只能
作为初级原料廉价卖给外地客商，利润极低。

与肉联厂土建施工的难点不同，绒毛厂最大的难题是工艺和销路。当
时没有成熟的绒毛梳理、清洗、纺纱、制毯工艺，也没有专业技术工人。为了补齐产业空白，父亲把精力重点
放在引工艺、学技术、建体系上。他主动对接外地成熟企业，学习绒毛加工流程，对照先进标准规划厂区，根
据本地绒毛特性调整加工工序。

1958年，集宁绒毛厂正式投产，是当时内蒙古自治区第二座规模较大的绒毛加工厂，设计年加工能力超
一万吨。集宁绒毛厂成立后，一改当地绒毛产业粗放原始的状态，成功实现了本地梳绒精加工、标准化出品，
优质绒毛产品畅销全国。许多靠养畜、收绒为生的草原家庭，从此有了稳定的增收渠道。

三、攻坚钢铁厂，补齐工业最硬短板

1958年，全国工业建设重心转向重工业。对一座城市而言，钢铁是所有工业的基础，没有钢铁就没有基
建，没有产业升级。乌兰察布虽然矿产资源储量丰富，却炼不出一寸钢。所有钢材、五金、机械配件，全部依
赖外省调入。城市建设、工业发展处处被动受限。

钢铁厂的建设难度极大，需要勘定专属厂区，修建运输专线，搭建冶炼炉体，引进炼钢技术，培养冶炼工
人，每一项都是全新的挑战。父亲和技术人员反复研究炉体结构、冶炼温度、投料配比，不断调试设备，排查
安全隐患。历经无数个日夜的反复试验，所有人咬紧牙关坚持攻坚。终于，滚烫的钢水顺利出炉，集宁炼出
了历史上第一炉本土钢铁。

钢铁厂投产后，父亲兼任钢铁厂党委书记、厂长，严抓安全生产，严控冶炼质量，培育本土工业队伍，稳稳
守住了那一时期重要的工业根基。

四、引入皮件厂，打造“熊猫”金字招牌

二十世纪六十年代，国内沿海城市轻工业发展迅速。而地处塞外的乌兰察布，轻工业依旧薄弱，产品单
一，工艺落后，群众就业渠道有限。为了让山城产业更丰富，百姓增收路子更广，父亲决心跳出本地局限，主
动向外争取资源。

他多次远赴上海沟通对接，积极争取对口支援帮扶，最终成功引进上海皮件厂全套设备与成熟工艺，包
括技术团队与产业工人在内，整建制落地集宁。

1960年，由上海援建的集宁皮件厂正式成立。项目落地后，南方工艺与北方气候的适配成了企业生产最
大的难题。为了进行异地技术本土化磨合，从皮革工艺改良到市场营销培育，每一步都需要耐心打磨。为此
父亲长期跟进企业发展，主动协调各类难题，帮助企业稳生产、拓市场、育人才。持续的精细经营下，集宁皮
件厂稳步崛起。

集宁皮件厂生产的“熊猫”牌皮衣，工艺精细，版型时尚，结实耐用，深受全国消费者喜爱。“熊猫”牌皮衣
曾被评为“中国十大真皮皮衣品牌”之一，获得首届北京国际博览会银奖，产品远销欧美等30多个国家和地
区，是当时集宁一张亮丽的名片。

那个年代，外地人到集宁都要买几件皮衣。到了九十年代，以集宁皮件厂为龙头，其所在的幸福大街被
改造为“皮件一条街”，带动了当地成千上万的皮件经营户，形成了产供销一条龙的格局。

五、建设电焊条厂，让塞外工业产品走向世界

城市产业发展蒸蒸日上，但父亲始终觉得，能走出本地、走出国门的硬核产品，才是真正的产业底气。为
了争取更多优质工业项目落地，他多次远赴天津牵线搭桥，积极对接相关部门。他从不计较个人的奔波劳
累，一心只为给集宁争取更好的产业资源。在他的努力下，1966年，集宁电焊条厂顺利落地投产。

电焊条属于工业配套材料，对产品的精度、稳定性和安全标准要求极高，容不得半点粗糙。父亲对这家
工厂的管理格外严苛，紧盯每一道生产工序，狠抓产品质量与安全生产，要求所有产品必须达标、过硬、可
靠。严格的生产标准，换来了过硬的产品口碑。到了七八十年代，集宁电焊条厂的产能进一步提升，产品也
从单一的碳钢焊条拓展到不锈钢焊条、铸铁焊条等多个品种。集宁电焊条厂生产的元件质量稳定、安全耐
用，广泛应用于国内重大工程，同时大批量出口海外，成为国家创汇产品。作为塞外少有的出口工业品，集宁
电焊条在华北焊材行业名气很大。

十余载风雨兼程，十余载埋头实干。父亲从一砖一瓦开始，为荒芜落后的塞外山城，构建起本土工业体
系最初的重要版图。这批国营老厂稳稳扎根山城，持续运营四十余年，支撑城市基建，滋养地方民生，解决了
数万人的就业问题。

父亲的工作岗位几经变动，从经济基建统筹到城市治理建设，肩上的职责越来越重。他一生扎根塞外、
开荒拓业却从不张扬，不刻意打造政绩、不谋求半点私利，心中牵挂的始终是家国大业与民族复兴，眼里惦念
的是城市发展与百姓冷暖。

2020年，父亲离开了他为之奋斗一生的这片热土，享年一百零七岁。他把最宝贵的时光全部奉献给了集
宁的土地和百姓，用一生的坚守与实干，成就了一座山城产业的起步，也留下了一名共产党员清白纯粹、务实
为民的人生风范。
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抔饮家乡水，玉杆立平畴。

垄田千亩，步远青绿两行秋。

根植厚成滋养，饶月飞长正旺，

岁岁念丰收。

叹叹耕耘苦，莫谓谷生休。

心意浓，风雷劲，是良谋。

廿年过去，麻味香变黍禾馐。

天近叶扇笼碧，地广仓宽叠翠，

明启再令猷。

世上催春信，农业首为筹。

水调歌头·籽玉米丰稔
●田俊海

雨霁黄昏夕日斜，凭轩望远向云涯。

人生漫漫倏然过，一把光阴指缝沙。

初秋雨后
●王小兰

阶下晶莹夜露生，望乡台上已三更。
登高不见长安月，我与秋风始共鸣。

秋日客居
●邓嵘

之前有媒体报道，某外卖平台试点“外卖骑手屏
蔽顾客”功能，外卖骑手在遇到顾客辱骂、恐吓威胁
等场景时，可在评价页面勾选“不再为该顾客送餐”，
相关证据经平台审核通过后可屏蔽该用户，每位骑
手最多可同时屏蔽两个用户，屏蔽有效期长达 365
天，目前这一功能已在福建晋江、浙江绍兴等7个城
市试点上线。

该功能引发网友热议。不少网友表示肯定，
认为这一功能打破了过去消费者单向评价的机
制，给予骑手一定的自我保护权益，有助于提升
骑手的工作体验和权益保障。不过也有人担心
该功能作用有限，比如导致收货地址楼层较高的
顾客被屏蔽，损害消费者权益。还有网友提出，
外卖平台试点新功能只是第一步，如何分析、处
理海量数据，并借此推动派单机制的优化升级才
是关键。

在 我 看 来 ，这 一 功 能 的 上 线 ，终 于 让 骑 手
有 了 说“ 不 ”的 权 利 ，堪 称 外 卖 界 的“ 反 杀 神
器”。当个别无理取闹的顾客动不动就“差评
警告”“电话轰炸”时，骑手能“拉黑”顾客的行
为，赋予了骑手在面对恶意差评时主动规避的
权利。

回顾过去，顾客差评“一言九鼎”，骑手遇到
刁难只能忍气吞声，生怕被投诉、被限流、被扣
款，生怕“一个差评白跑一天”。如今，骑手也
有了拒绝的底气，遇到辱骂威胁能直接规避，
还不用担心下回再被派单“撞枪口”，这一规定
打破了固有的消费霸权，让服务关系回归平等
对话。

但别高兴太早——光增加屏蔽功能，不优化算
法，就是治标不治本。更怕的是数据“躺平”，如果平
台只收集屏蔽数据却不优化派单机制，那高楼用户、
偏远订单客户迟早全进“黑名单”，最后演变成“平台
吃瓜，骑手顾客互撕”的局面。

真正的解题思路，在于利用数据推动算法升

级 。 一 方 面 用 屏 蔽 数 据 给 刁 难 型 用 户“ 贴 标
签”，别让骑手“用脚投票”成了“用命试错”，平
台得把大数据变成“暖心外挂”，而不是“甩锅脚
本”。另一方面可以优化屏蔽后的订单分配机
制，避免正常顾客受影响。同时应该完善顾客
行为的约束机制，如对多次被不同骑手标注“恶
意行为”的顾客，平台应介入提醒甚至限制下
单，形成双向约束。

“屏蔽键”虽小，却是骑手权益保障的破冰之
举，它传递的不仅是拒绝的勇气，更是行业对双
向尊重的呼唤。让数据反哺算法，才能真正解决
问题。

未来，外卖平台需在功能优化、算法公平、数据
运用上持续探索，让每一次送达都承载尊严，而非
委屈。

数据来辅助“递”送有温度
●高银

落叶是秋风唯美的模样
它不言语，却演绎着诗意
白露是秋风晶莹的泪珠
它不耀眼，又享受着平凡
大雁在追寻温暖的方向
明月照亮游子回家的路
谁在吹响离人远去的笛声
谁在他乡盼望团圆的日子
金黄的麦浪，梦里的方向
风记着情意朦胧时的柔肠
秋风吹不断，诗意正悠扬
雨后的彩虹是秋天笑的模样
果实累累点缀着收获的季节
青绿色的葡萄如颗颗宝石
用丰收的色彩描绘着秋的模样

秋的模样
●陈建志

􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅􀤅


